
 

• Elverişli endüstri dinamikleri: yeterince doyuma ulaşmamış ve dönüşüme hazır 

• Cinemars: Mevcut dinamiklerden en etkin biçimde faydalanmak üzere 

pozisyonlanmış, agresif büyüme için doğru vizyona sahip doğru şirket 

• Lokal içeriğin potansiyelinin diğer oyunculardan daha önce fark edilmesi 

Faaliyet Alanı:   Sinema Salonları Operatörü 

Giriş – Çıkış Yılları:  2003 - 2006 

Yatırım Miktarı:  11,5 milyon ABD$ 

Çıkış Miktarı:  19,4 milyon ABD$ 
Yatırım Fırsatı 

Değer Yaratımı 

Başarılar 

• CFO atanması ve yönetim ekibinin geliştirilmesi 

• Bütün raporlama sisteminin hız ve güvenilirlik açısından geliştirilmesi 

• Elverişli kiralama kontratlarının elde edilmesini sağlamak üzere yapılan lokasyon fizibilite 

çalışmalarına destek 

• %50 pazar payı ile pazarının mevcut liderinin kuruluşunun temellerinin atılması 

• EBITDA yaratımında en önde gelen şirket olunması 

• Sektörel konsolidasyonun başlatılması: 2005 yılında pazardaki ikinci büyük oyunca olan Tepe 

Cinemaxx'ın satın alınması 

• Lokasyon sayısı 3'den 14'e yükselmiş ve toplam koltuk sayısı 10 katına çıkarak 1.700'den 

17.200'e çıkmıştır 

• Ciro ve FVAÖK sırasıyla 7 ve 18 kat artarken, pazar payı 7 kat artarak %1,5'dan %10,8'e 

yükselmiştir 

• Çıkış sırasında, 2007-2008 yıllarında açılarak kapasiteyi 76 perde ve 14.397 koltuk artıracak 9 

yeni lokasyon ile anlaşılmıştır 

• Yerel olarak fonlanan private equity şirketleri tarafından yapılan ilk çıkıştır 

Getiri (ABD$ IRR - SÇ): %30,25 - 1,69x 

Çıkış:    Özel Sermaye Fonu 


